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Paakirjoitus

Jari Kolehmainen on
Mittametallin johtaja
ja paaosakas. Han on

MITTAMETALLI

Mittametalli Oy on
voimakkaasti kasvava
yritys, joka suunnittelee ja
valmistaa innovatiivisia
metallituotteita.

Osoite:

Saarelankatu 4, Heinola
Puhelin: 010526 3710
myynti@mittametalli.f

toiminut yrittajana
koko aikuisikansa.

Vaativat asiakkaat
vahvistavat meita

SAMANA PAIVANA kun tamad Mittari-lehti meni
painettavaksi, Elinkeinoeldman tutkimuslaitos
Etla antoi suhdanne-ennusteensa, jonka mu-
kaan rakennusala alkaa elpya ensi vuoden aika-
na ja taantuma jaa lyhytaikaiseksi.

Suomen taloudesta on viime kuukausina
saatu isoja otsikoita, mutta nytkaan ei ole aika
ryhtyd manaamaan esiin matalasuhdannetta.

Me Mittametallissa pyrimme suhtautumaan
haastaviin aikoihin niin, etta kylla tastakin taan-
tumasta selvitaan ja toivottavasti jopa vahvistu-
taan. Uskomme, etta oikealla tavalla toimimalla
voi myds isommassa talouden alaméessa saada
aikaan kasvua.

vahvaksi nykyaan esimerkiksi se, ettd meilla on
menestyvia vientiasiakkaita. Tassa lehdessa on
juttua kahdesta, hydrauliikka-alalla toimivasta
Dynaset Oy:std ja kuljetinratkaisuja valmista-
vasta Ferroplan Oy:sta. Niiden lisaksi on useita
muita, joista muutamia olemme jo aikaisemmin
esitelleet Mittarissa.

Vientiasiakkaat ovat perustellusti vaativia
asiakkaita, ja se on meille hyva asia. Ne vaativat
meiltd joka tasolla skarppausta. Se puolestaan
kehittaa koko meidan organisaatiotamme.

Kehittavien asiakkaiden kanssa asiointi on
hedelmallista ja mielenkiintoista. Terve kritiikki
ja oikeisiin asioihin paneutuminen on kehityk-

mittametalli.f Mittametalli pyrkii etenemaan hyviksi havait- | sen edellytys.
semillaan ladkkeilld jatkossakin.
Toimiimme kuuluu muun muassa se, etta MITTAMETALLI haluaa jatkossakin kasvaa, ja
MITTARI pyrimme aina ratkaisemaan asiakkaidemme on- | avainsana kasvulle on organisaation johtami-

Mittari on Mittametallin
asiakasjulkaisu, joka ilmes-
tyy perinteisesti syksylld
Tampereen Alihankinta-
messujen alla.

Mittarin toteutus:
Arto Forsblom

ClimateCalc CC-000025/F!
PunaMusta Printing

gelmat parhaalla mahdollisella tavalla. Taman
toiminnan olemme poikkeuksetta todistaneet
kantavan hedelmaa.

Kun tulee heikko aika, niin vahvempi menes-
tyy ja heikompi ei. Silloin on pyrittava olemaan
vahvempien joukossa.

MEILLA ON hyva asiakaskunta ja meidan on
oltava valmiit menemaan asiakkaidemme
haasteisiin syvdlle. Kun onnistumme, saamme

epaonnistumiset loitolla.
Yrityksend Mittametalli on nyt taysin erilai-
sessa tilanteessa kuin muutama vuosi sitten.
Mittametallin tilanteen tekee erityisen

nen. Meilld on hyvin tiedossa mihin meidén
pitda koko ajan kiinnittdd huomiota. Tehokkuus,
tuotteiden laatu ja toiminnan laatu, joka pitaa
sisalladan myos aikataulut.

Tarkeiden asioiden maarittely ja johtaminen
on meilld nyt hallussa paremmin kuin koskaan
yrityksen historiassa. Leikillisesti voisi sanoa,
ettd jos annetaan ylhaalta tulikomento, etta nyt
hyokataan itaan, niin tunnemme ilmansuunnat
ja tieddamme mita pitaa tehda.

«\;{N\L' p4/4/ eteemme koko ajan lisda uusia asioita. Se tuo '
& O kasvua. Heinolassa syyskuussa 2023
§ % Kun etenemme tehokkuus edelld ja pystym-
T m me pitdmaan laatutason hyvana, pidémme
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Asiakkaamme Dynaset Oy on yhden miehen
oivalluksesta syntynyt maailmaa valloittanut

menestystarina, joka tunnetaan alalla myos

hyvin korkeasta laadustaan. Selvitimme mista
kaikista asioista tama kuuluisa laatu koostuu.

KUUMASINKITYKSESTA on jilleen pa-
lannut kymmenittdin monimutkaisen
nakoisia metallikehikkoja Mittametallin
hallin vastaanottotilaan. Jokainen
kehikko paasee vield tarkkaan jalki-
kasittelyyn, jossa ne tarkistetaan ja
kierteet viimeistellaan. Tarvittaessa
tuotteista tehdaan laatudokumentointi
ennen kuin ne pakataan nippuihin ja
siirretdan lahettamaoon.

Heinolasta tuotteet matkaavat
Ylojarvelle Dynaset Oy:n tehtaalle.
Mittametallin valmistamat osat ovat
kadunpesulaitteiden runkoja ja ne
padsevat valmiissa tuotteissa tarkedan
rooliin Dynasetin laitteissa, joista valta-
o0sa menee vientiin.

DYNASET on kouluesimerkki huikean
kasvun tehneestd suomalaisesta,

innovatiivisesta teollisuusyrityksesta.
Yrityksen tarina alkoi ldhes 40 vuotta
sitten perustajansa Reijo Karppisen
oivalluksesta kuinka hydraulilaitteella
voidaan muuntaa tydkoneen tai ajo-
neuvon hydrauliteho esimerkiksi sah-
koksi, korkeapainevedeksi tai paine-
ilmaksi. Karppinen kehitteli aluksi
ideaansa autotallissaan, uskoi siihen
vahvasti ja ryhtyi pioneerina teollisesti



tuotteistamaan sita. Karppisen perus-
idea on osoittautunut niin timanttisek-
si, ettd sen avulla Dynaset on valloitta-
nut maailmaa.

Tanaan Dynasetin tuotteita myy-
daan kaikissa teollisuusmaissa ja myos
kehitysmaissa. Tuotannosta suurin osa
menee vientiin. Suomessa Dynaset on
alansa markkinajohtaja.

"Dynasetin toinen keskeinen vah-

| vuus on se, etta yritykselld on kaikki
i langat omissa kasissd’, kertoo ostopaal-
i likkd Mika Varis.

"Meilld on vahva suunnitteluosasto

ja suunnittelemme itse kaikki tuot-
teemme. Kaikki Dynaset-tuotteet
valmistetaan Yl6jarven tehtaalla, jossa
ovat myos omat myynti- sekd markki-
. nointiosastot”’

Dynasetilla itselladn ei ole osiin

Pekka Virtamaki siirtaa
valmiita kadunpesulaittei-
den runkoja Mittametallin
hallissa kohti lahettamoa,
josta osat lastataan kulje-
tukseen Dynasetin Ylojar-
ven tehtaalle.

| liittyvaa valmistusta. Osat tuotteisiin

tilataan alihankkijoilta. "Aktiivisia yh-

| teistybkumppaneita on satoja.’

Dynaset kdyttaa tarkasti valittuja

alihankkijoita, joista yksi on jo vuosien
ajan ollut Mittametalli. Dynaset on
saavuttanut asemansa pitamalla laatu-
tason korkeimmalla tasolla.

TKUU SEURAAVALLA SIVULLA

MITTARI




Tuotantoamme

JATKOA EDELLISELTA SIVULTA

MITA KAYTANNOSSA ON Dynasetin
kasvun mahdollistanut korkea laatu?
Laatuinsinoori Ville Keranen avaa
Dynaset-laadun perusperiaatteen ndin:
“Laatu on pienia asioita, jotka tehddan
oikein ja suunnitelmia, joilla estetadn epa-
suotuisten asioiden tapahtuminen, seka
jo tapahtuneiden asioiden toistuminen.”
Ja erittelee hieman syvemmin:
"Ehkd Dynaset-laatua voi maaritelld
my®os niin, ettd asiakas on aina tarkein
ja meiddn tuotteemme pitaa asiakkaalla
toimia kaikissa niissa olosuhteissa joissa
ne on madritelty kdytettaviksi - ja viela
huomioiden sen, ettd laitteilla pysyy aina
huollettavuus. Taman saavuttamiseksi
my®os kaikkien osien on pysyttava tole-
ransseissa, sekd materiaalien seurannan
toimittava koko ketjun lapi. Oma suun-
nittelu ja tuotekehitys on vuosikausien
aikana hionut loistavia laitteita ja niiden
jatkuva kehitys pitaa tuotteet kilpailu-
kykyisind.” Kerdnen sanoo.
"Tuotteitamme toimitetaan padasiassa
vientiin ja varaosien toimittaminen vie
aina jonkin aikaa. Taman seurauksena

DYNASET OY

H Reijo Karppinen perusti vuon-
na 1986 Dynasetin Ylojarvella,
jossa yritys toimii edelleen.

/

B Nykyaan yrittajaneuvos Karp-
pinen toimii perheyrityksen halli-
tuksen puheenjohtajana. Hanen
tyttarensa Anni Karppinen aloitti
toimitusjohtajana taman vuoden
alussa.

IETETH

H Dynaset Oy on maailman
johtava hydrauligeneraattorien,
-korkeapainepesurien ja -komp-
ressorien valmistaja.

B Dynaset tyollistaa Ylojarvella
yli 100 henkea. Lisaksi yrityksella
on laaja kansainvalinen jalleen-
myyntiverkosto.

M Yrityksen liikevaihto on kasva-
nut tasaisesti ja on nykyaan noin
30 milj. €.
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laitteiden on oltava mahdollisimman
kestavia ja huoltojen oltava ennakoitavia
ja helppoja suorittaa. Asiakkaiden on
saatava heidan tarvitsemansa palvelu
kaikissa mahdollisissa ongelmatilan-
teissa. Ohjeiden lisdksi [6ytyy muun
muassa huoltovideoita Youtubesta, miten
tehdaan esimerkiksi tiivisteiden vaihto
tai muita yleisia huoltotoimia asiakkailla
oleviin Dynaset-laitteisiin. Lisaksi meilla
toimii taalla Ylojarvella maailmanlaajui-
nen Service-piste laitteille, joita ei saada
kentalla takaisin toimintaan.”

"Laatuun liittyy materiaalien ja kokoon-
panon laadun lisdksi monia muitakin
asioita, esimerkiksi standardoidut vara-
osakokoonpanot, varaosakirjat seka
asennusohjeet, joita myos yllapidetdan
jatkuvasti. Koska kaikki tiedonhallinta ja
valmistus on Ylojarvelld, niin meilld on
ammattitaitoisia henkil6ita aina valmiina
auttamaan asiakkaitamme hankalimpiin-
kin kysymyksiin, seka keskustelemaan
laitteiden soveltuvuudesta kokonaan
uusiin kdyttdkohteisiin.”

Ville Keranen kiittelee myos sitd, ettd
Dynaset on onnistunut [6ytamaan
dealeriverkostoon ihmisia, jotka oikeasti
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ymmartdvat tuotteista riittavasti, etta
osaavat neuvoa asiakkaita hyddyntamaan
Dynaset-teknologiaa ja opastamaan
mahdollisissa virhetilanteissa.

Kun ammattitaitoa ja palvelua saadaan
globaalisti asiakasta lahelle, niin se antaa
aina lisdarvoa asiakkaalle.

"Kenties tarkein asia on juuri se, ettd
piddmme maailmalla olevat laitteet toi-
mintakunnossa, jolloin asiakas saa niista
kaiken hyodyn irti”, Kerdanen kiteyttaa.

Dynaset-tuotteilla ei ole parasta ennen
-pdivamaaraa.

"Juuri talla viikolla meille tuli huoltoon
vuonna 1994 valmistettu laite” Keranen
toteaa.

TUOTANTOONHYVAKSYNTAPROSESSI.
Siind termihirvid, jonka jokainen uusi
yhteistyokumppani pddsee kdymaan lapi
ennen kuin yhteistyd Dynasetin kanssa
lahtee kunnolla liikkeelle.

Prosessi tarkoittaa, ettd uudelta toimi-
jalta otetaan ensimmainen erd mittauk-
seen ja arviontiin, ja prosessin edetessa
varmistetaan myos moitteeton toiminta
valmiissa tuotteessa. Tuotantoon tuote
padsee vasta, kun laatu on varmistettu.

Dynasetin kadun-
pesulaitteen runko
hitsausvaiheessa
Mittametallin teh-
taalla.



"Mahdolliset ongelmat saadaan ndin
eliminoitua ennen tuotantoon menemis-
td ja valmistettavien tuotteiden laatu py-
syy samalla tasolla”, Ville Kerdanen sanoo.

"Taalla Ylojarvelld verifioimme laittei-
den toiminnan itseamme ja asiakkaitam-
me varten varmistamalla jokaisen laitteen
ennalta maaritetyn dokumentoidun
koeajoparametriston mukaisesti. Testaa-
minen vaatii aina resurssia, mutta kun
vaaditaan virheetonta lopputuotetta, on
vaatimus perusteltu’, Kerdnen sanoo.

Dynasetissa sertifioitiin viime vuonna
laatujarjestelma 1SO9001:2015, eli sama
kuin Mittametallissa tana vuonna. Sen
puitteissa Ville Kerdnen vieraili myds Mit-
tametallilla auditoimassa toimittajaa.

"Olemme paasset ongelmista ylitse ja
olemme olleet tyytyvadisia toimituksiin,
jotka ovat olleet juuri sitd mita on pitanyt-
kin olla”

"Toivotaan, etta tilanne pysyy vastaava-
na ja tulevaisuudessa kehitymme yhdes-
sd. Maailma kehittyy koko ajan ja kaikessa
tullaan tarkemmiksi. Asiakasvaatimukset
meita kohdaan kasvavat ja sitd myota
meidan vaatimuksemme toimittajiemme
suuntaan. Ja tietenkin yritdmme pysya

mahdollisimman hyvin edelld asiakasvaa-
timuksia.”

“Asiakasvaatimukset
meita kohdaan kasvavat

ja sitda myota meidan
vaatimuksemme
toimittajiemme suuntaan.”

Ville Kerdnen
Laatuinsinoori
Dynaset Oy

MITTAMETALLIN toimitusjohtaja Jari Ko-
lehmainen allekirjoittaa omalta osaltaan
jokaisen sanan.

"Kehitysta pitaa tapahtua koko ajan. Jos
ei mene eteenpain, niin valuu taaksepain’,
Kolehmainen kiteyttaa.

"Dynaset on meille tarkea asiakas ja
kuuluu juuri siihen asiakaskuntaan, jota
Mittametalli tavoittelee”

Kolehmainen muistuttaa, ettd Dyna-

KUVA: DYNASET

i

Kuvassa Dynasetin
kadunpesulaitteen
M-versio kaytossa.
Mittametalli on

tehnyt runko-osan.

el e s e
= - =

setin tasoinen asiakas kehittaa Mitta-
metallin toimintaa.

"Kun toimimme talla tasolla, olemme
koko ajan vahvempi yritys.”

Dynasetin tilauksissa Mittametalli paa-
see tarjoamaan sitd mita lupaa, eli kaikki
palvelu saman katon alla.

Kolehmainen luettelee osien valmis-
tamisessa tarvittavia tehtaan osastoja ja
padsee kehaisemaan myds lempilastaan,
Mittametallin suunnitteluosastoa.

"Dynaset on erityisen tarkka yritys sen
suhteen, ettd he suunnittelevat esimer-
kiksi kaikki meilta tilaamansa osat itse.
Mutta jos joskus olemme ehdottaneet
heille vaikkapa hitsaukseen perusteltua
muutosta, olemme saaneet sen lapi”,
Kolehmainen kiittelee.

Mita Kolehmainen odottaa tulevaisuu-
dessa Dynaset-yhteistyolta?

"Odotan, ettd yhteystydmme pysyy
jatkossakin hyvanad, keskusteluilmapiiri
avoimena ja my0s tulevaisuudessa voim-
me tehda ehdotuksia tekemiseen liitty-
viin yksityiskohtiin. Toivon, ettd Dynasetin
kasvu maailmalla jatkuu ja ndin myos
meiltd Dynasetille toimittamien nimikkei-
den maéré kasvaa.”

MITTARI
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Yrityksen
menestyminen
edellyttaa jatkuvaa
parantamista ja

tata tyotd jatketaan
yhdessa asiakkaiden
ja toimittajien kanssa
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MITTAMETALLIN toiminnan kehittaminen
on ottanut taas askeleen eteenpdin ja
johtamisjarjestelma ja prosessit on nyt
auditoitu ISO9001 ja ISO14001 standar-
dien perusteella.

DNV auditoijan kolmipdivdisen ja pe-
rusteellisen kesakuussa pidetyn vierailun
perusteella Mittametalli sai viralliset
sertifikaatit.

Auditoinnin tarkoituksena on kehittaa
toimintaa laaja-alaisesti ja varmistaa, etta
toiminta vastaa kansainvalisia standar-
deja.

Standardit myos edellyttavat jarjes-

_—
Mittametalli sai viralliset se

telmallista riskienhallintaa yrityksen eri
toiminnoissa.

Kaikki ymparistdvaikutukset ja riskit
on uudelleen kartoitettu. Ideana on, etta
Mittametalli estaa jatkossakin haitalliset
vaikutukset ympadristoon ja pitaa huolen,
ettd ympariston kuormitus minimoidaan
ja kaikki mahdollinen toteutetaan ener-
giatehokkaasti.

SERTIFIOINTIIN valmistautuminen auttoi
lisaksi esimerkiksi kehittdamaan yrityksen
tietojdrjestelmia ja tietoturvaa. Tietotur-
variskeihin kannattaa nykyaan varautua



Mittametallin mitta-
palasarja kalibroidaan
kolmen vuoden vilein.

]

rtifikaatit

monin eri tavoin ja myds asiakkaat/
yhteistydkumppanit odottavat, ettd
heiddn suunnitelmansa pysyvat turvassa
ulkopuolisilta.

Tuotannon laatuasioissa keskitytaan
osaamisen kasvattamiseen ja koulutuk-
seen. Mittametallin ydinosaamista on hit-
saaminen ja tana syksyn keskitytaan juuri
hitsauksen osaamisen kehittdmiseen ja
hitsausprojektien sujuvaan ldpimenoon
yhdessa tuotanto ja myyntitiimin kanssa

Laadukkaan toiminnan johtoajatus on
tyytyvdinen asiakas ja hyvin suunniteltu
toteutus tdman varmistamiseksi.

Kolumni

Ville Nurkkala
Myyntijohtaja
Puh. 050 409 0485

Hyva laatu
on yrityksen
kulmakivi

Kun valmistaa useille asiakkaille erilaisia tuotteita,
on oltava hereilla tarvittavista laatuvaatimuksista.

Taman ohjaamiseen on oltava selked polku, jota pit-
kin edetdaan. Mittametallille on vuosien saatossa tullut
asiakkaita, joilla on erityisen korkeat laatuvaatimukset.
Tama on pakottanut meidat tekemadn toimenpiteita,
joilla pystymme vastaamaan naihin vaatimuksiin. Kor-
keat laatuvaatimukset nostattavat myds kokonaislaatua
muissakin tuotteissa. Kun tehdaan, tehdaan kunnolla.

Laadun tekeminen ldhtee jokaisesta tyontekijdsta.
Jokainen on ndin ollen myds vastuussa oman tyonsa
laadusta. Mutta yritys antaa tyokalut ja silla on keskei-
nen vastuu laadun tekemisen reitittamisesta. Osa tata
laajaa kokonaisuutta on nyt tehty audiointi.

ITSE TYOSSA kaikki lhtee keskustelusta asiakkaan
kanssa. Voidaanko tehda ndin, joka sdadstaa materiaalia
ja tyoaikaa ja ndkyy asiakkaan hinnassa. Ensimmadinen
ja tarkea keskustelu
vaikuttaa usein eniten
tekemiseen, hintaan
ja lopputulokseen. Me
tiedamme tarkasti mita
olemme tekemadssa ja
asiakas tietaa tarkasti
mita saa ja milla hinnalla.
Auditoinnin valmistuminen on laadun nostamisessa
tarkead rutistus. Mutta nyt alkaa se tyo, etta toimitaan
aina ja joka tilanteessa ndiden ohjeiden mukaisesti
ja ettd kaikki tahan liittyvat asiat oikeasti iskostuvat
meidan kaikkien padhdn. Se vaihe on vield isompi ja
tarkedmpi tyo.

"Tavoitteemme
on nostaa jalostus-
astetta pidemmalle.”

MITTAMETALLIN tdrkein tavoite on kasvaa entista
vahvemmaksi laatuyritysten alihankkijaksi.

Me olemme parhaimmillamme silloin, kun meilta
tilattu tuote kulkee teollisuushallissamme mahdollisim-
man monen osaston kautta.

Tavoitteemme on nostaa jalostusastetta pidemmalle.
Se on matka, jolla olemme olleet jo kauan. Se on meille
ominaisempaa ja mielekkddmpad, koska annamme
sellaisella tyolla oikeasti lisdarvoa, jota meidan asiak-
kaamme arvostavat ja my0s vaativat.

MITTARI
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Metallilistat
viimeistelevat
sangynpaadyt
ja tv-kalusteet.
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Metalliset rakenteet
saavat nakya myos

/ kylppareissa.

Mestari

-jéilkeéi

yhteistyolla

Kaluste-Kolmion ja Mittametallin
kalusteet Helsingin uudessa hotellissa

HELSINGIN Fredrikinkadulla
sijaitsevan Hotelli Mestarin
jokaisessa huoneessa nakyy
vahvasti Mittametallin tyonjalki.
Pitkdaikainen yhteistydkump-
pani Kaluste-Kolmio Oy vastasi
huoneiden kalusteiden koko-
naisurakoinnista ja tilasi tuttuun
tapaan metalliosat Mittametal-
lista.

"Mestarin huoneissa on taval-
lista enemman industrial-tyylis-
ta rouheata metallipintaa. Usein
hotellien kalusteiden rungot
valmistetaan metallista, mutta
paallystetaan sitten puu- tai
laminaattilevyilla. Nyt loppu-

tulos on hyvinkin metallipai-
notteinen’, kertoo Mittametallin
projektipaallikko Matti Mikko-
nen.

Suomalaisen Primehotels-
yhtidn operoimassa Mestarissa
on 240 omaleimaista huonetta,
ja jokaiseen asennettiin erittdin
metallihenkiset eteiskalusteet ja
yopoytia kaksittain.

Myds mm. sangynpaadyt,
tv-kalusteet ja allaskaapistot
toivat toitd Heinolaan.

HOTELLI MESTARI rakennettiin
perinteikkddseen Rakennus-
mestarien taloon. Lopputulos



Sadoittain sivu-
poydan jalkoja.

on hieno, mutta muutosraken-
nushanke tarjosi luonnollisesti
omat haasteensa kalusteiden
kokonaisurakoinnista vastan-
neelle Kaluste-Kolmiolle.

"Monessa paikassa kaluste-
piirustuksiin piti tehda muu-
toksia, kun vanhassa talossa
olikin tolppa edessa tai muita
esteita kalusteiden tielld”, kertoo
Kaluste-Kolmion toimitusjohtaja
Jarno Mottonen.

Kaluste-Kolmio jatkoi Helsin-
gissa jo uuteen hotellikohtee-
seen Radisson Rediin, ja tilasi
Mittametallilta siihenkin kalus-
teiden metalliosia.
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Kaapistojen ja naula-
koiden rungot tehtiin
metallista.
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Pallet Masterin hallissa lava-
pinoajien rungot kootaan
valmiiksi ja niihin tehdaan
sahko- ja paineilma-asen-
nukset, kertoo Jussi-Mikko
Makkonen.

Pallet Master luo

turvaa ja

jarjestysta

Mittametalli valmistaa Ferroplanille lavapinoajien runkoja.
Markkinat ovat kasvussa niin Euroopassa kuin kotimaassakin.

ORIMATTILASSA toimivan Ferroplan Oy
slogan on ytimekas ja kaiken kertova: "Ei
mitadn rimpuloita” Sana tulee raudaksi
yrityksen lavapinoajaosaston Pallet Mas-
terin hallissa Mittametallin ja Ferroplanin
valmistamien jyhkeiden lavapinoaja-
runkojen muodossa.

Trukkilavat ovat keskeisia materiaalin-
kasittelyn rakennuspalikoita, ja nuo
palikat on nykyaan pakko pitda hyvdssa
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i jarjestyksessa. Ferroplanin Pallet Master

-osasto valmistaa lavapinoajia, joiden
avulla jarjestysta luodaan.

Pallet Masterin tuotannosta jo noin 65
prosenttia menee vientiin. Suurin kasvu
onkin ndkyvissa juuri Euroopan markki-
noilla.

"Liikevaihdon tuplaamisen pitaisi olla
aika helppo asia”, tuumii Pallet Masterin
liiketoiminnan johtaja Jussi-Mikko Mak-

| konen ja silmadilee pinoajarunkoja, jotka
on koottu Mittametallin valmistamista
| osista.

Heinolassa valmistetut rungon osat

| kootaan ja viimeistellddn Orimattilassa
| asentamalla niihin muun muassa sahko-
| ja paineilmatekniikka.

Ferroplan on Suomen johtava kappale-

ja massatavaran kasittelyyn kuljetinrat-
i kaisuja suunnitteleva ja valmistava yritys.




Ferroplanissa korostetaan, etta Pallet
Masterin avulla selkdvammoista johtu-
vien sairaspoissaolojen riski vahenee
huomattavasti, kun lavoja voidaan
kasitella ergonomisesti lavapinoajalla.

Tuomas Partanen (vas.) ja
Miko Lindgren pinoavat
Mittametallin jauhemaa-
laamon uunista tulleita
Pallet Masterin osia.

e
F

Lavapinoajilla voidaan pinota esi-
merkiksi 25 lavaa paallekkain, jolloin va-

raston kaikki tilat saadaan hyotykayttoon.

"Lavapinoajien ykkosprioriteetti on
tydergonomian kasvamisesta syntyva
tyotapaturmien véheneminen. Toinen
merkittéva asia on lavojen materiaali-
havikki’, Makkonen kertoo.

"Kun tavara tuodaan sisélle varastoon,
tyhjat lavat saadaan jarjestettya siisteihin
pinoihin.”

"Suurten logistiikkatalojen tuotanto-
ketjuissa lavoille on suunniteltu selked
kiertojarjestelméd’, Makkonen kertoo.

Pallet Master valmistaa erilaisia lava-
pinoajamalleja.

"Monissa malleissa on paljon samaa,
mutta esimerkiksi nostokorkeudet tai
muut mitat vaihtelevat. Ja me teemme
myds tdysin mittatilauslaitteita.”

Yhteistyd Mittametallin kanssa on
Jussi-Mikko Makkosen mukaan mennyt
oikein hyvin.

"Jos on huolia tai murheita juttelemme

Tuotantoamme

avoimesti ja teemme tarvittavat muutok-
set”, Makkonen sanoo.

"Ja kyllda mind liputan sille, etta tilataan
mielummin omalta seutukunnalta. On
tarkeda, etta yhteistydkumppani on lahel-
Ia. Heinolassa on helppo kdyda juttele-
massa paikan paalla”

MITTAMETALLISSA lavapinoajat ovat var-
sin mieluisa tydkohde myos tuotteiden
vientimyynnin ansiosta.

“Suomessa on tietyn kokoiset ostaja-
piirit ja aina kun lahdetdan ulkomaille,
niin maarat kasvavat, joka on hienoa”,
sanoo myyntijohtaja Ville Nurkkala.

"Isompien maarien tekemisessa hyvaa
on myos se, etta tuotteita voidaan kehit-
tda koko ajan. Teemme usein asiakkai-
demme suunnitelmiin kehitysehdotuk-
sia, joiden ansiosta tekeminen on suju-
vampaa ja laskutushinnat pienemmat.
Ferroplanin Jussi-Mikko Makkoselle ehdo-
tuksemme ovat aina olleet tervetulleita”,
Nurkkala sanoo.

MITTARI
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Mittametallilain

Nimi: Ville Nurkkala
1ka: 43 vuotta
Tehtdva: Myyntijohtaja

Tyoura: Mittametalli tuli minulle tutuksi
jo toimiessani tuotantopaallikkond mm.
myymalakalusteita valmistavalla ITAB
Finland Oy:lla. Muistan hyvin kun tilasin
sisdantuloporttien kaidepylvaita juuri
Mittametallista, koska saimme tuotteet
taalta jatkokehiteltyina ja maalattuina.
Yhteyshenkiloni taalla oli Jukka Merika-

ri, ja yhteystydbmme kasvoikin aika isoksi.

ITABIlta siirryin projektipaallikoksi
Kavika Oy:lle, joka valmistaa kalustei-
ta myos luksusluokan risteilyaluksiin.
Oli erittdin opettavaista tyoskennelld
Norjassa projektissa, jossa aivan kaikki
tuotteet valmistetaan itse rosterista ja
jokainen kaluste on tdysin yksilollinen.
Norjassa oli hyva olla nakemassa paikan
paalla mihin tuotteet asennettiin.

No sitten tuli korona-aika ja laivateol-
lisuus hiljeni. Siirryin taas eteenpdin, ja
eraana paivana sain puhelun Mittame-
tallista. Minua pyydettiin kdymaan taalla
Mittametallissa juttusilla. Siita palaveris-
ta lahtien olen ollut mittametallilainen.

Haasteet: Meilld Mittametallissa on
paljon asiakkaita ja valtavasti erilaisia
tuotteita. Tassa tyossa on erittdin tarkeaa
oppia tuntemaan asiakkaat ja heidan
tavoitteensa tuotteiden suhteen.
Paamaaramme on paitsi tehda asiak-
kaille mahdollisimman laadukkaita
tuotteita, saada asiakkaat ymmarta-
maan meidan vahvuutemme myds
suunnittelutydssa. Haluamme tarjota
omaa suunnittelutyotamme siksi, etta
tuotteiden valmistus tapahtuu aina par-
haalla mahdollisella tavalla nykyaikaista
valmistustekniikkaa ajatellen.
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Tavoitteet: Haluan olla tekemassa
Mittametallista ison yrityksen, joka tun-
netaan nykyista paremmin. Aikaisem-
masta tyourasta johtuen tiedan kuinka
arvokkaana pidetdaan Mittametallin
mallia, jossa on sananmukaisesti kaikki
palvelut saman katon alla. On todella iso
kilpailuetu, etta meilla on samassa hallis-
sa suunnittelu, levynkasittely, putkilaser,
hitsausrobotit, kdsihitsaus, maalaamo,
pakkaamo ja lahettamo.

Meiddn pitda pystya tekemaan Mit-
tametallista vahvempi, nakyvampi ja
suurempi.

Vapaa-aikana harrastan: Viikonloppui-
sin tykkaan retkeilld ja viettda muuten-
kin aikaa luonnossa. Metsdssa oleskelu
todella rauhoittaa ja tekee hyvaa hekti-
sen tyoviikon jalkeen.

Toinen mieluisa harrastus on kitaran-
soitto. Kun aloittelin kitaransoittoa
opettelin heviriffeja, mutta nykyaan
soittoni on painottunut akustiseen. Olen
oppinut arvostamaan hyvan melodisen
biisin rakennetta.

Parit sanoituksekin olen tehnyt omiin
savellyksiin.

Meidan talossa on muitakin musiikin
harrastajia ja voisi olla tosi hauskaa, jos
mittametallilaisilla olisi oma bandi!




Meidan vaki
virkistyy toissa
ja vapaa-ajalla

Elokuun viimeisena paivana juhlistimme tehtaalla
koko joukolla kesdkuisen auditointimme lopputulos-
tal Kakku oli asianmukainen.

Pam ja raiskis! Heinolassa on helppo kdyda harrasta-
massa varikuulapelid, silla Mittametallin naapurissa
sijaitsee Paijat-Hameen Paintball ry:n kenttd, jossa yh-
distyvat metsamaasto ja aukealle rakennetut suojat.
Hauskaa oli!

Kolumni

i s

Tapu Kolehmainen
Henkilostopaallikko
Puh. 040 094 7374

Yhteinen
vastuumme

OLEN istunut kesan aikana ulkona auringosta nau-
tiskellen tai tihkusadetta vaistellen, sisalla kahvikupin
adressa tai tyopisteen konehurinassa. Istumiseen on
useampi tunti vierdhtényt tuotannon henkildiden
kahdenkeskisissa keskusteluissa, tutustuen ja fiiliksia
haistellen.

Viereiselld sivulla taman lehden mittametallilainen,
myyntijohtajamme Ville, kertoo tekstissaan seuraavaa:
"Meillda Mittametallissa on paljon asiakkaita ja valtavasti
erilaisia tuotteita. Tassa tydssa on erittdin tarkeaa oppia
tuntemaan asiakkaat ja heidan tavoitteensa tuotteiden
suhteen.”

Samat asiat pyorivat mielessani, henkildstopaallikon
roolissa. Erittdin tarkeda on oppia tuntemaan oma
henkilokuntamme, heiddan osaamisensa, mielenkiinnon
kohteensa ja henkilkohtaiset tavoitteensa. Meitad mit-
tametallilaisia on yli neljadkymmenta erilaisissa tehta-
vissd, ja me kaikki tulemme eri lahtokohdista, erilaisin
ajatusmaailmoin ja asentein.

TEIMME kevdalla tydhyvinvointikyselyn vakuutusyhtio
Elon kanssa. Juurikin taman kyselyn analysointi viritti
nama mielenkiintoiset keskustelut, jotka toivat uusia
katsontavinkkeleitd sekd hyviin etta vield kehitettaviin
asioihin.

Onko meilld sitten kehitettavaa? Maailma ei ole vield
valmis, ei mydskaan Mittametalli.

Esimerkiksi "kannamme vastuuta yhdessa” esiintyi
useassa keskustelussa ja ndgimme sen niin monesta eri
kulmasta. Se liitettiin usein laatuun ja laatupoikkeamiin,
vaikka se sisaltaa paljon muutakin.

EMME tule ajatelleeksi, mutta yhdenkin roskan nos-
taminen lattialta lajitteluohjeiden mukaiseen astiaan,
on juuri tuota yhteisen vastuun kantamista siisteyden,
viihtyisyyden ja ympariston kannalta.

Lavojen merkitd, lainattujen tydkalujen palauttami-
nen, oman tyopisteen siisteys — kaikki pienetkin tyot
ovat arvokkaita tydyhteison toimivuuden ja ty&turvalli-
suuden kannalta. Epdkohtien ja turvallisuusriskien esiin-
tuominen on tarkeaa ja kaikkien velvollisuus yhteisen
vastuun kantamisessa.

Kuulluksi ja ndhdyksi tuleminen on yksi ihmisen
perustarpeista. TyOyhteisossa sen voi toiselle tarjota
niinkin helposti kuin hymylla ja tervehdyksella
- huomiseen!

MITTARI
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KAIKKI PALVELUT
- SAMAN KATON ALLA

Suunnittelemme ja valmistamme
osat ja kokonaisuudet omassa hallissa
Heinolan Hevossaaressa

LEVYTYOT HITSAAMO

i PUTKILASER Levytdille meilld on | Hallissamme on kaksi ~ § MAALAAMO

SUUNNITTELU BLM Adige LT Fiber put- Prima Powerin kombi- kadntopoydalld varus-
Suunnitteluosastol- kilaserillamme teemme kone ja kuitulaser, joka tettua hitsausrobottia
lamme on kiytoss3 putken katkaisun, auko- leikkaa rautaa 25 milliin ja hitsauskadullamme

kolme Solidworks 30 tukset, kohdistukset ja saakka. Lisaksi on nelja kahdeksan MIG-ja TIG
suunnittelu- ja malln- osatunnistusmerkinnit [ Sarméyspuristinta. kdsitydasemaa.
nusohjelmistoasemaa. eri materiaaleille.

_' Automaattiradalla KOKOONPANO

varusteltua pulverimaa- Kokoonpano-osastol-
laamoamme taydentaa | tamme asiakas saa

kdsimaalauspiste & halutessaan taysin
erikoisvareille jakdsi- =5 yalmiin tuotteen

maalaukselle. 4| omassa tuotepakkauk- |
sessaan.

Jari Kolehmainen Ville Nurkkala Matti Mikkonen Jukka Merikari ~ Pia Suominen Mari Mikkonen  Tapu Kolehmainen
Toimitusjohtaja ~ Myyntijohtaja Projektimyynti Myynti, teollisuus Myynti Myynti Myynti
040501 4060 050 409 0485 050 466 4367 040567 2776 0505999103 0504399390 040094 7374

ostiosoitteemme ovat muotoa etunimi.sukunimi@mittametalli.fi

MITTAMETALLI OY | SAARELANKATU 4, 18100 HEINOLA | PUH. 010526 3710 | MYYNTI@MITTAMETALLLFI | WWW.MITTAMETALLLFI
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